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ジェトロ盛岡では、２０１０年度貿易実務講座シリーズの一環として、海外見本市出展入門セミナーを開催いたします。
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海外見本市は外国市場販路拡大の足がかりとなる有効なツールのひとつです。その一方で、これまで海外見本市に出展したけれど思うような成果を得られなかったという感想もしばしばお聞きします。
海外見本市へ出展するためには何から始めれば良いのか、どのような手配が必要になるのか、また、見本市会場で円滑に商談を進める為にどのような準備が必要か、出展後のフォローアップはどのようにすれば良いのか、成約のための技法とは……。本セミナーでは、こうした疑問を解消するべく、講師に海外見本市出展支援に豊富な実績を持つ、ジェトロ認定貿易アドバイザーの長光正明氏をお迎えし、“海外見本市のイロハ”から解説します。
記
■　日 時 ：　2010年9月2日（木）　10：00～17：00　（9：30～受付開始） 
■　場所　：　マリオス３F観光経済交流センター会議室（盛岡市盛岡駅西通２－９－１）
■　講師　：　ジェトロ認定貿易アドバイザー　　長光　正明　氏
■　定員　：　30名（定員になり次第〆切りますのでお急ぎ下さい）
■ 参加費　：　3,000円　　　（※2,000円） -当日受付にてお支払下さい（振込みも可）。
　　　　　　　　　※　(　)　内はジェトロ・メンバーズ、農水産情報研究会、中国経済情報研究会または　

「2010年貿易実務基礎講座」受講者料金
■　対 象 ：　海外への販路拡大をお考えの方、海外見本市出展に関心をお持ちの方
■ 申し込み方法：　別紙参加申込書をFAX、または同内容をＥ－ｍａｉｌ送信下さい
■　お問合せ：　ジェトロ盛岡　担当：島川　Tel: 019－651－2359　E-Mail: mor@jetro.go.jp
■　締め切り：8月31日（火）　
■　主 催　：　ジェトロ盛岡貿易情報センター


 
＜カリキュラム（予定）　：　9月2日（木）10：00～17：00＞　　
	『海外見本市活用の手順とノウハウ』

	序章　　出展のために最初に考えておくこと
第１章　社内の海外戦略と体制
・自社に合った海外市場への参入ルートは？
・契約交渉に向けての戦略ツール！
第２章　海外販路を目指す前の注意点
・輸出予定品の選定と見込み顧客の検討
・輸出予定品のＨＳコードの調査と輸出規制調査
・出展による知的財産権への影響の検討と知財戦略
・海外PL保険・貿易保険の検討
第３章　自社に合った海外見本市の探し方
・国際見本市会場の選定
第４章　出展のための最初の取組について
・何を出展し、何を売るのかの選定
・アテンダントの人選
	第５章　出展までの実務について
・出展契約と出入り業者との契約
・スケジュールの作成-いつまでに何をすべきかの羅針盤
・出展品等の日本からの発送
・出展会場での作業
第６章　海外見本市での販促用品と書類の準備
・販促用品の準備
・契約交渉のための書類の準備
第７章　海外有望企業（見込み客）への出展案内
・見本市主催者からの招待状の入手、顧客へのDM発送
第８章　海外見本市終了後の取組みについて
・帰国後のフォローアップ戦略
第９章　商談後の貿易実務
・商談後の貿易実務の流れ


「海外見本市出展入門セミナー」参加申込書
※8月31日（火）までにお申し込みください
ジェトロ盛岡貿易情報センター　宛　　ＦＡＸ　：　０１９－６２２－１６９５
	貴社名
	
	※１社から複数名のご参加も歓迎いたします。

	
	
	

	参加者名
	所属・役職
	ご芳名
	E-mail

	
	
	
	　　　　　　　＠

	
	
	
	　　　　　　　＠

	
	
	
	　　　　　　　＠

	連絡先
	※電話番号は必ずご記入ください
電話
ファックス　　　　　　　　　　　　　　　　　　　
所在地　〒



◆
ご記入いただきました情報は適切に管理するとともに，本セミナーの運営のためのみに使用いたします。

（個人情報保護管理者：ジェトロ盛岡貿易情報センター　所長／電話　019-651-2359）
◆

ジェトロ盛岡が海外ビジネス関連のセミナー等企画を今後開催する際に案内を希望しない場合、下記□欄にチェックいただきお名前等を記載の上でご返送いただくか、電話等でご連絡ください。
□　今後のセミナー等の案内を希望しない　貴社名・ご芳名等：

	お問い合わせ、お申し込み、今後の配信停止等は、いつでも下記にご連絡ください。

	日本貿易振興機構（ジェトロ）盛岡貿易情報センター
〒020-0045  岩手県盛岡市盛岡駅西通２－９－１　マリオス３F
TEL:019-651-2359　/　FAX:019-622-1695　/　Eメール:mor@jetro.go.jp


海外見本市出展入門セミナー


～成約のための技法その手順とノウハウ～
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【講師プロフィール：長光　正明 氏】











　　　　　　　　　 国際取引のコンサルタント会社代表として、中小企業の直接貿易などの国際取引のために


　　　　　　　　　　　　	   必要な人材育成・コンサルテーション・通関・契約・海外出張に関する指導に従事。


　　　　　　　　　　　　　　 ジェトロ認定貿易アドバイザー。ジェトロ岡山貿易指導員。岡山商工会議所貿易指導員。


岡山県国際経済交流協会の貿易実務・貿易英語講師。


吉備国際大学社会学部ビジネスコミュニケーション学科　非常勤講師。　　　　　　　　　　　　　　　　


　　　　　　　　　　　　　　著書：『輸入住宅ビジネスの進め方』（ジェトロ出版）、『貿易取引教本』（国際貿易マネジメント


　　　　　　　　　　　　　　協会編）　など。








